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LEDARE

2024 - ett ar att fira!

dade Wiklund

VART ERBJUDANDE

[ank att det nu gatt 20 &r sedan vibi rading AB

Det arklart man ar stolt.

Vi hoppas att manga av vara kunder, leverantorer och samarbetspartners vill fira
detta med oss. Det dr mycket som har hint genom aren.

Wiklund Tradina ar en helhetsleverantor av mindre arav- Under vart forsta ar, 2004, 1ag fokus till stor del pa exportforsiljning. I huvudsak
) o ‘ ) ‘ L ; var det da begagnade asfaltsutldggare, viltar och annan asfaltsutrustning vi i fors-
och lastmaskiner, elverk och ljustorn samt tilloehor och ta hand salde.

redskap. Hos 0ss far du inte bara skraddarsydda och
flexibla Ibsningar utan ocksa service av din maskinpark.

Samma ar anstallde vi var forsta medarbetare som gladjande nog arbetar hos

oss dn idag. Viktiga milstolpar under aren har varit bland annat 2006, da vi blev
importorer for Yanmar i Sverige, 2010 nar vi fick Kramer-agenturen och 2017 da vi
Oppnade var anldggning i Enkoping. Idag ar vi 25 medarbetare pa tre orter. Lds mer
om var resa pa sidorna 4-7.

Via vara egna anldggningar i Billeberga och Enkoping har vi
alltid ett stort utbud av bade nya och begagnade maskiner.

Det ar med stor gladje och 6dmjukhet som vi nu tar nédsta kliv in i framtiden. Vi
hoppas naturligtvis att manga vill fortsatt vara med oss pa en gemensam resa
under de kommande aren.

Vi har sedan 2006 varit importor for Yanmar i Sverige. Yanmar
ar ett privatagt bolag med rotterna i Japan. Bolaget har flera pro-
duktions- och distributionsanldggningar over hela varlden. Vi
marknadsfor deras mini- och midigravare, hjulgravare, hjullastare

och larvburna dumprar. Under 2024 kommer vi att presentera en hel del nyheter fran alla vara leverantorer.

Det bjuds pa visningar och ”6ppet hus” bade i Billeberga och i Enk6ping. Dessu-
tom medverkar vi pa flera massor under aret, dar tyngdpunkten ligger pa Svenska

Ar 2010 blev vi importér for Kramer i Sverige. Kramer producerar oY ]
Maskinmassan pa Solvalla den 30/5-1/6.

fyrhjulsstyrda hjullastare fran 1,8 till 11 ton. De har ocksa ett

antal teleskoplastare ifran 4,5 till 9m i sortimentet. . .. . . . .
P Hall utkik pa var hemsida och i sociala medier.

Vart senaste tillskott 4r Himoinsa, som ar ett dotterbolag
inom Yanmar-koncernen. Himoinsa producerar elverk,
bade med forbranningsmotorer och med batteri-paket.
Aven belysningsmaster ingar i sortimentet.

Avslutningsvis, ett stort tack till er alla som bidragit till
att fylla vara forsta 20 ar med glddje och entusiasm.

Vil mott 2024!

Niklas Wiklund, vd

KALENDER 2024

Varvisning i Billeherga Svenska Maskinmassan 2024 Entreprenad Live
se var hemsida for datum 30/5-1/6 Solvalla, Stockholm 5-7/9 Ring Knutstorp, Skane
Varvisning i Enkoping Borgehy faltdagar

se var hemsida for datum 26-27/6, Borgeby, Skane
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20 ar i branschen

Frén en exportor av begagnade astaltslaggare och valtar har Wiklund Trading under de
tjugo ar som passerat sedan starten utvecklats till en rikstackande leverantor av ma-
skiner och utrustning fran de starka varumarkena inom kompaktmaskiner - Yanmar,

Kramer och Himoinsa.

en 15 december 2003 bildades
D Wiklund Trading och i januari

2004 borjade broderna Niklas
och Henrik Wiklund att jobba aktivt i
bolaget. Bada tva hade tidigare er-
farenheter fran maskinbranschen. For
Niklas del borjade yrkeskarridren inom
Skanskas tradingverksamhet, forst som
”allt-i-allo” och efter militartjanstgo-
ringen fick han ansvar for att ta hand
om foretagets asfaltslaggare och viltar
och sélja dessa utomlands.

- Pa den tiden hade vi inte internet.
Vi annonserade i internationella ma-
skintidningar, framkallade bilder hos
den lokala fotohandlaren som skickade
med UPS 6ver hela virlden och nagra
dagar senare fick man svar nér bilderna
hade kommit fram, berédttar han.

Henrik Wiklund, som hade ett mer
tekniskt intresse, praktiserade under
gymnasiet pa Skanska Trading och fick
efter utbildningen jobb pa foretaget.
Under militartjanstgoringen blev han
dock uppsagd och nar det var dags att
ga tillbaka till arbetslivet valde han
att starta eget och jobba med att serva
maskiner bade at sin forra arbetsgivare
Skanska Trading, men dven at lokala
lantbrukare i en fastighet som han
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kopt tillsammans med storebror Niklas.
2003 kénde broderna att det var dags
att paborja en egen resa. De filade pa
affarsplaner, upplagg och tillfragade
aven Niklas barndomskamrat Per Lil-
jeblad om han ville vara med pa taget.
Per Liljeblad jobbade da pa bank och
sa forst nej. Efter en stunds betidnketid
andrade han sig och nar erbjudandet
kvarstod bestdmde de tre pagarna sig
for att mala upp riktlinjer, skapa kom-
panjonavtal for att till arsskiftet 2004
vara redo att dra igang.

- Vi borjade med att &ka runt i Sve-
rige, Norge, Finland och Danmark och
traffade tidigare kunder och leveranto-
rer och berdttade om var affarsidé. Vi
fick ett otroligt bra gensvar, bittre dn vi
nagonsin kunnat dromma om, beréttar
Niklas Wiklund.

- Var forsta stora leverantor var
Cramo, som vialkomnade oss med
oppna armar. Vi hade en checkkredit
pa 800 000 att borja med — nér vi akte
fran Cramo hade vi kopt maskiner for
over tva miljoner kronor med 30 dagars
kredit, minns Niklas Wiklund.

Maskinerna var redan sélda och kun-
derna hade forstaelse for att verksam-
heten var nystartad och betalade direkt

sa pengar fanns pa kontot att betala
checkkrediten och mer dér till innan
manaden var slut.

- Vi kdpte mycket véltar men dven
minigravare, sma hjullastare och
vibroplattor. Néstan allt gick pa export,
framforallt till Sydostasien, dar vi hade
bra kontakter sedan tidigare, fortsatter
Niklas Wiklund.

Genom aren har Wiklund Trading salt
till fler &n 120 lander 6ver hela varlden.
An idag dr exporten ett viktigt ben i
verksamheten och fokus ligger fortfa-
rande pa asfaltslaggare och viltar.

- Summan som vi sédljer for pa expor-
ten har varit ungefar den samma under
aren, daremot dr det ju en mindre del
av var totala omsittning for varje ar
som vi vixer med nymaskinforsaljning-
en. Vi &r mana om att ha kvar kontak-
ter och kunskap kring export for att vid
behov kunna skala upp verksamheten,
siager Henrik Wiklund.

Redan fran borjan hade Wiklund
Trading ett ndra samarbete med KH
Koneet i Finland, som da var importor
av Yanmar och Kramer pa den finska
marknaden.

— De hjélpte oss nér vi hade kopt

pa oss for mycket fran Cramo och vi
hjalpte dem att bli av med begagnade
asfaltslaggare som de saknade kanaler
for att gora sig av med sjdlva. De har
varit en viktig partner for oss, sager
Niklas Wiklund.

Verksamheten vixte snabbt — i sep-
tember anstéllde Niklas och Henrik sin
forsta medarbetare — Henrik Persson
som fortfarande jobbar kvar i bolaget
och under 2005 slutade Per pa banken
och anslot till Wiklund Trading pa
heltid.

- Vi hade en tydlig idé fran borjan om
att vi ville bygga ett starkt bolag och
aterinvestera all vinst i verksamheten,
vi hade dessutom uttalat att vi inte
skulle sdlja nya maskiner och inte bli
ett stort foretag — max atta personer, sa
vi, berattar Niklas Wiklund.

Samtidigt borjade de att kdpa in allt
fler maskiner fran Tyskland och sélja

i Sverige. Framforallt sokte man efter
Kramer och Yanmar som var bra och
efterfragade produkter. Manga leveran-
torer uppvaktade samtidigt Wiklund
Trading och ville ha dem som impor-
torer av sina maskiner i Sverige. Oftast
tog de sig tiden att lyssna pa vad som

presenterade men tackade vanligt nej
till vidare samarbete. Nar de fick Muck-
Truck, en slags motoriserad skottkarra
presenterad for sig, valde de hoppa pa.

— Det var en billig produkt att borja
med, vi fick samtidigt ldra oss om hur
det funkar med nymaskinforsaljning,
maissor, marknadsforing med mera. Vi
fick agenturen 2005 och salde runt 100
maskiner i Sverige, fortsatter Niklas
Wiklund.

Efter patryckningar fran KH i Fin-
land om att borja jobba med Yanmar

i Sverige traffade Wiklund Yanmars
forsaljningschef och blev inbjudna till
fabriken i Frankrike. Dar gjordes den
forsta affaren pa 12 maskiner upp.
Wiklund fick agenturen for sodra Sveri-
ge medan tidigare importoren tog hand
om Stockholm och norrut. 2006 stéllde
Wiklund Trading ut pa Maskin-Expo i
Stockholm tillsammans med Yanmars
andra svenska importor. Det gick dock
inte att fa igang ett fungerande sam-
arbete mellan de tva svenska importo-
rerna och Wiklund stéllde ultimatum
pa Yanmar - antingen satsar ni pa oss
eller pa den andra importoren. Yanmar
valde att satsa pa Wiklund och nér

den andra importorens avtal 10pte ut

2009 forvarvades fastigheten i Billeberga
som ar hjartat i verksamheten.

vid halvarsskiftet 2007 fick Wiklund
agenturen for hela Sverige. De hade da
borjat bygga upp ett service- och ater-
forsaljarndtverk. Forsta aterforsaljaren
blev Stig Johansson Maskin AB, ”Stig i
diket”.

Ju mer verksamheten vixte desto
mer trangbodda blev Wiklund Trading
i sin ursprungliga lokal. 2007 kopte

de en tomt i Bjuvs kommun pa 20 000
kvadratmeter och skulle bygga en
egen anlaggning. Strax darefter kom
borskraschen 2008 och Norrvidinge
behovde gora sig av med sin fastighet
pa andra sidan Billeberga.

— Den passade oss perfekt. Vi slog
till och salde tillbaka tomten till Bjuvs
kommun. 2009 kopte vi fastigheten
som vi sitter i idag, byggde ut den med
tva kontorsmoduler och hyrde till en
borjan ut halva lokalen till Norrvi-
dinge, sdger Niklas Wiklund.

Bada foretagen vixte, lokalen blev
for liten for bada verksamheterna och
Norrvidinge flyttade ut. Utvecklingen
med Yanmar gick fint och samtidigt
borjade kunderna dven efterfraga
hjullastare. Det ledde fram till Kra-
mer-agenturen i Sverige 2010 och
fokus narmaste aren lag pa att foradla
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Svenska Maskinmassan 2018.

varumaérkena, bygga struktur, aterfor-
sédljarndt och serviceorganisation.

- Samtidigt som vi hade en bra
utveckling i sddra och véstra Sverige
hade vi svart att hitta en aterforsaljare
i Stockholm-Malardalen. Det gjorde att
vi borjade fundera pa en egen etable-
ring, berdttar Niklas Wiklund.

2017 bildades Wiklund Trading Ma-
lardalen, saméagd med KH i Finland.
Bolaget kopte en anldggning i Enko-
ping och Henrik Wiklund bestimde
sig att flytta upp for att starta igang
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verksamheten och bodde i Enképing
fram till 2019. Strax innan det var dags
att stinga igen forsta arsbokslutet i
Milardalen kopte Wiklund ut KH:s

del och har sedan dess dgt och drivit
bolaget helt i egen regi med samma
agarkonstellation som i Billeberga — en
tredjedel var fordelat mellan Niklas,
Henrik och Per.

- Etableringen i Milardalen har
betytt mycket for oss, jag skulle sdga
att det var avgorande for oss att fa
Yanmar att satsa fullt ut pa oss efter

MuckTruck var Wiklunds
forsta agentur 2005.

att de hade kopt upp Terex Schaeff

och stod med tva starka importorer pa
varje varumarke i Sverige. Terex/Scha-
eff blev senare Yanmar och gjorde oss
kompletta med hjullastare, hjulgravare,
minigravare, midjestyrt och fyrhjuls-
styrt, sager Per Liljeblad.

Det senaste varumairket dr Yanmar-
dgda Himoinsa, som tillverkar bland
annat elverk och belysningsmaster.

- Yanmars forsdljningschef hade sett
utvecklingen av Himoinsa i Danmark
och sag samma potential i Sverige. Vi

MaskinExpo 2010.

[
Begagnade maskiner

Wiklund Tradings kundtidning fran april 2010.

fick agenturen 2019 och levererade
forsta produkten 2020. Sedan kom
pandemin men vi ser stora mojiigheter
framat, bade med befintliga kunder och
nya kunder, sdger Henrik Wiklund.

Framtiden ser ljus ut med tre star-
ka varumairken i ryggen, en trogen
personalskara med hog kompetens och
valetablerade samarbeten med stora
uthyrningsforetag och sma och medel-
stora entreprenorer 6ver hela landet.

- Vi ser potential att vixa ytterligare
i Mélardalen med bade fler séljare och

JUBILEUMSREPORTAGE

Yanmar SV26 Black Edition bu"dades hem av Pontus Bergstrand och Tottes
Maskin & Tradgardsarbeten i Orsundshro pa MaskinExpo 2015.

tekniker. Vi vill ocksa fortsitta utveckla
Himoinsa och tittar pa att etablera oss
i Jonkoping i nagon form. Vi har en
sdljare som utgar hemifran i omradet,
men vi skulle behéva nagon form av
anldggning ocksa. Och sa ska vi forstas
fira vart 20-ars jubileum under hela
2024! Det kommer bli att Oppet hus
och maskinvisningar och vi har en del
spannande nyheter fran alla vara va-
rumarken att presentera, sager Niklas
Wiklund.

Infor jubileet har tva specialutgavor
av maskiner tagits fram, en fran Yan-

mar och en fran Kramer, bade lackade
i blatt i samma ton som den jubi-
leumslogga som foretaget latit ta fram.

- Vi hann inte mer dn fa hem
Yanmar-maskinen innan de saldes.
Kunden kommer dock att fa den forst
efter Svenska Maskinmadssan i juni, da
den ska stéllas ut pa massan och under
varen visas pa flera maskinvisningar. Vi
ser verkligen fram emot att fa fira vart
20-ars jubileum tillsammans med hela
branschen under 2024. °
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YANMAR har ordet

Samarbetet mellan Wiklunds och Yanmar har under de 17 ar som passerat praglats av tillvaxt, innovation och férmagan att tillsammans

dvervinna utmaningar.

Blomstrande samarbete mellan
Yanmar och Wiklund sedan 2006

Jsoch Ya

Samarbetet mellan
tillvaxt. Bada foretagen har

n av nyckelfaktorerna i detta
E langvariga samarbete har varit

det 0msesidiga engagemanget for
innovation och kreativitet. Wiklunds
och Yanmar har konsekvent tdnjt pa
grianserna inom sin bransch och stin-
digt sokt nya och forbattrade 10sningar
for sina kunder. Detta gemensamma
tankesatt har gjort det mojligt for dem
att ligga fore kurvan och anpassa sig
till forandrad marknadsdynamik.

Genom aren har bada foretagen
stdllts infor manga utmaningar, sasom
ekonomiska nedgangar, marknadsfluk-
tuationer och tekniska framsteg. Men
deras formaga att arbeta tillsammans
och utnyttja varandras styrkor har varit
avgorande for att 6vervinna dessa hin-
der. Genom att kombinera sin expertis

8 Wiklund Trading jubileumsmagasin 2004-2024

anmar under
ﬂhemf tillsam

MT et bevis

raren har

mans for att ove

v

och resurser har Wiklunds och Yanmar
kunnat navigera genom svara tider och
komma fram starkare dn nagonsin.

Samarbetet mellan Wiklunds och
Yanmar har ocksa praglats av betydan-
de tillvaxt. Tillsammans har de utokat
sitt produktutbud, tagit sig in pa nya
marknader och utokat sin kundbas.
Denna tillviaxt har drivits pa av en djup
forstaelse for kundernas behov och ett
atagande att leverera exceptionella
produkter och tjanster.

Segrar har kommit i manga former,
fran framgangsrika produktlanseringar
till branschens erkdannande och kund-
nojdhet. Wiklunds och Yanmar har
konsekvent legat i framkanten inom
sin bransch, satt nya standarder och

N4 T’?ﬂ'”\\ﬁ\;ir"jf% kt partnere M och
rvinna utmaningar

och fira segrar pah

hojt ribban for excellens. Dessa segrar
har inte bara starkt deras position pa
marknaden utan har ocksa frimjat en
kénsla av stolthet och prestation inom
bada organisationerna.

Sammanfattningsvis har samarbetet
mellan Wiklunds och Yanmar under de
senaste 17 aren praglats av innovation,
tillvaxt och formagan att tillsammans
Overvinna utmaningar. Deras gemen-
samma engagemang for excellens

och kundnojdhet har varit drivkraften
bakom deras framgang. Néar de ser pa
framtiden rader det ingen tvekan om
att detta partnerskap kommer att fort-
sdtta att blomstra och na @nnu hogre
hojder.

Peter Johansson, chef fér Norden och
Baltikum, Yanmar Construction Equipment

YANMAR

Malardalssfatsnlngen fortsitter

Narmare hélften av marknaden for mini-
och midigravmaskiner finns i Stock-
holms- och Malardalsregionen.

For att stdrka sin position i omradet
valde Wiklund Trading att under 2017
etablera sig med ett dotterbolag i regio-
nen, WTM Wiklund Trading Malardalen,
och har sedan dess vuxit och flyttat fram
positionerna pa marknaden bade lokalt i
Mailardalen och i Sverige som helhet.

- Etableringen i Enkoping har utan
tvivel hjalpt oss att 6ka var narvaro pa
den svenska marknaden och gett oss
mojlighet att komma in hos de storsta
uthyrningsbolagen och andra rikstackan-
de foretag, sager Niklas Wiklund.

- Vi har tagit manga stora affarer
som vi inte kunnat gora utan att vara
ndrvarande i Mélardalen, tilldgger han.
Tankarna pa att etablera sig i Mélarda-

len hade funnits ett par ar innan man
gjorde slag i saken och kopte fastigheten
i Enkoping.

— Vi borjade titta pa fastigheter i
Stockholmsomradet redan 2015. Efter-
hand forstod vi att méanga som jobbar i
regionen bor kring Enkoping och att det
skulle vara en bra plats att etablera oss
pa, dédr vi skulle kunna na en geografiskt
stor marknad. I Enkdping hittade vi fast-
igheten som vi dr idag och kunde efter
en hel del renovering och uppfriaschning
Oppna i maj 2017. Att dga fastigheten dér
vi skulle etablera oss var viktigt som en
signal till marknaden att vi var hér for att
stanna, berattar Niklas Wiklund.

Under de tre forsta aren jobbade Henrik
Wiklund heltid i Enkoping for att sdtta
samma pragel pa verksamheten som i
Billeberga. Fortfarande tillbringar bade
Henrik och Niklas en hel del tid i Enko-
ping och vid arbetstoppar i verkstaden
kan dven mekaniker fran Billeberga lanas
in for att hjélpa till.

— Vi ser stort potential i Enkdping
de narmaste aren och hoppas kunna
fordubbla personalen bade i verkstaden
och i sdljorganisationen, fortsatter Niklas

WTM Mailardalen

Wiklund.

Anldggningen, som ligger pa Skalbyga-
tan 3 i Enkoping, inrymmer bade verk-
stad, tvdtthall och kontorsytor. I verksta-
den jobbar tre mekaniker med service,
faltservice och nyutrustning av Kramer
och Yanmar-maskiner. Jérgen Hagelin
har hand om reservdelar och eftermark-
nad. Forsidljningen av nya och begagnade
maskiner skots av Robin Nordstrom, som
under hosten 2023 tagit klivet 6ver fran
verkstaden till forsdljningssidan samt
Anders Nilsson, som borjade pa Wiklund
Trading i december 2023 och som kom-
mer fran uthyrningsbranschen.

Wiklunds 20-arsjubileum kommer
naturligtvis att uppméarksammas dven i
EnkoOping under 2024.

- Vi planerar for en stor maskinvis-
ning under varen. Eventuellt blir det
aven nagonting till hosten. Dessutom
har vi Svenska maskinméssan i juni i
Stockholm dér vi kommer att visa flera

nyheter, sdger Niklas Wiklund.

Mattlas servar kunderna i Smaland

Han har dver 15 ars erfarenhet av Yan-
mars och Kramers produkter. Tidigare
arbetade Mattias hos aterforsiljaren HM
Maskin med forséd-ljning av bade Yanmar
och Kramer, men nér bolaget lades ner
2020 valde Wiklund Trading att satsa i
egen regi i omradet och Mattias anstall-
des som sdljare. Mattias utgar hemifran

i dagslaget men pa sikt ar planen att
Wiklund ska etablera en egen anldggning
dven i Jonkopingstrakten.

Service och reparationer i omradet
skots av servicepartners; Maskinservice

i Vetlanda AB och Tholmars i Jonkoping.
Hos Tholmarks finns d&ven demomaskiner
for provkorning.

Mattias Syensson ;

Wiklund Trading jubileumsmagasin 2004-2024 g
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Naturentreprenad Syd jobbar med
rd, bland annat aterst:
j och bygger f

N har valt
ng och

Det

styrka

finns ingen som slar Yanmar pa

dessa punkter, sager Fredrik Lundblad
som driver foretaget

Naturentreprenad Syd AB jobbar ute-
slutande med naturvard - ofta i vatten,
vilket krédver maskiner med hog mark-
frigang for att kunna sig fram bland
stock och sten, samtidigt som maski-
nerna behover vara starka nog for att
lyfta tungt nér det krdvs och dessutom
klara av flodeskravande redskap som
hydraulhammare och klippaggregat.

— Vi har ett jattebra samarbete med
Wiklund Trading och har hittat en 16s-
ning som passar oss perfekt med band-
styrning, larver och extern hydraulik,
sdger Fredrik Lundblad.

Han kopte den forsta Yanmar-maski-
nen strax efter att han startade foreta-
get for tio ar sedan och kommer utan
tvekan att védlja Yanmar igen.

-

jverlsgsen i

s

— Nista ar ar det formodligen lage att
byta ut en av vara SV100 mot en ny. Jag
gar ocksa och viantar pa att Yanmar ska
komma med en 14-tonnare da kommer
vi byta ut en av vara mellanklassma-
skiner av annat mirke mot en Yanmar,
fortsatter han.

Naturentreprenad Syd arbetar 6ver
hela landet och behover darfor ha
tillgang till service var i landet maski-
nerna an befinner sig.

— Med Wiklunds servicepartners kan
vi alltid fa den hjalp vi behover, kon-
staterar han.

Naturentreprenads maskinpark bestar
av fem enheter fran tio ton upp till
24 ton. De tvd Yanmar-maskinerna

ar inkopta 2020 och 2021, i grunden
standardmaskiner men ombyggda for
att klara de speciella utmaningar som
Naturentreprenad stélls infor.

- Vi har inga elventiler pa vara
tiltrotatorer exempelvis eftersom vi
anvander dem under vatten. Wiklund
forstar vara behov och har hittat en
mycket bra 16sning for vara behov som
vi tillsammans provat oss fram till. Vi
har utvecklat ett mycket bra samarbete
genom aren, sager Fredrik Lundblad.

Ett brinnande naturintresse fick in
honom pa naturvardsentreprenader.

— Men vi kan inte gora arbetet utan
maskiner och da foll valet valdigt snart
pa Yanmar, fortsatter han.

| flera &r har Gudmundssons
rojningsuppdrag pa
Salen. For uppgiften investerac
mundsson i er
re och nar han o

SNo

e Ulov Gud

verksam
sjalvklart att

KOpa en likadar

- Jag hade mycket positiva erfarenhet-
er av Yanmar sa det var inget svart val
nar jag skulle kopa min egen maskin.
Yanmar ar driftssdkra och brénslesnala
maskiner, sdger han.

Idag anviander han sin Yanmar V100
med klaffskopa primart till snorojning
men har dven skaffat sig redskap som
timmergrip, pallgafflar och flera olika
skopor for att kunna nyttja maskinen
aret runt till arbetsmoment inom
skogsverksamheten.
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— Den gar inte manga timmar, 100 tim-
mar pa vintern kanske och 100 timmar
pa sommaren. Jag har inte hunnit gora
forsta 500-timmars servicen dnnu,
sdger han.

Maskinen hos Gudmundssons kross
ar fortfarande stationerad pa Skistars
anlidggning, dar den kompletterar skid-
anldggningens egen maskinpark.

— Det behovdes en mangsidig smidig
maskin som kunde komma in mellan

Gudmundssons Yanmar rojer i Salen

byggnader, pa gangbanor, snordja
framfor trappor och liknande. Sadant
som de stora maskinerna inte klarade
av.

— Det som dr bra med Yanmars
hjullastare &r att den har pendlande
bakaxel, sa det ar lite som att kora en
stor maskin fast i ett litet format. Ski—
star-maskinen hade vi skraddarsytt for
uppdraget med extrahydraulik for att
aven kunna kora med snoslunga, sager
Olov Gudmundsson.

CR ELECTRIC SATTE YANMAR VIO 23-6 PA PROV -

Hlectric

{%7,' ;

2,5 kilometer langdschakt med imponerande resultat

nan kor en av fore 30

e

T

Att jobba med fiberanldaggning kraver
en maskin som &r bade robust och
smidig. Den ska klara allt fran langds-
chakter till att ta sig in mellan hus och
i trang bebyggelse. Dar dr Yanmar Vio
23-6 ett utmarkt val anser maskinisten
Tony Persson.

- Jag upplever den som en betydligt
storre maskin i kapacitet och prestanda
samtidigt som den &r liten och smidig
att ta sig fram med. Kormaéssigt skulle
jag sdga att den ar ungefiar som en fem-
tonnare, det finns mer att sdtta emot
dn pa andra 2,5-tons maskiner som jag
har kort, sédger han.

CR Electric Fiber & Kabelteknik in-
vesterade i maskinen forra sommaren
efter att under lang tid ha hyrt maski-
ner for jobben.

- Vi insag att det bade skulle bli
billigare att kopa maskinen sjdlva och
att vi skulle kunna ha béttre koll pa

var utrustning om vi dger den sjilva,
sager Johan Tygard, projektledare pa
CR Electric.

Yanmar Vio23-6 har fatt bekidnna farg
hos CR Electric och det har den gjort
med bravur.

- Vi korde 2,5 kilometer langds-
chakt, 90 centimeter djupt, med den
och klarade 150 meter om dagen med
aterstdllning. Det dr ett imponerade re-
sultat, att den kunde halla det tempot,
fortsdtter Johan Tygard.

CR Electric har tre grivging igang
samtidigt och har totalt tre Yan-
mar-maskiner i maskinparken. De
har ett stort ramavtal i Staffanstorp
ddr Tony och hans kollegor haller till
storsta delen av tiden. Dagens uppgift
ar att byta ut en befintlig brunn och
Tony spakar med van hand skopan runt
brunnskanten.

— Jag gillar kdnslan i hydrauliken.

lony Persson har jobbat med fiberanlaggning sedan han blev klar med skolan. For tva och halvt &r sedan borjade han pa CR Electric Fiber & Kabelteknik,

Den ar inte alls ryckig som mindre
maskiner ofta kan vara utan véldigt fin
och foljsam. Den &r ocksa bekvam att
kora och jag kan gora allt med den med
de redskap som vi har till, sdger Tony
Persson.

Forutom kabelskopa har Tony en
planeringsskopa, 60-gravskopa och en
20-gravskopa samt tjalkrok och galler-
skopa till sin Vio23-6.
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Ellinor Westin &r saljare av Yanmar i Skovde hos aterforsaljaren Gunnars Maskiner.

Gunnars Maskiner skoter forsaljning och service i vast

Gunnars Maskiner dr en stadig sam-
arbetspartner till Wiklund Trading och
har sitt huvudkontor i Asarp utanfor
Falkoping, men har anldggningar spridda
fran Kungélv Boras och hela Skaraborg.
Foretaget sidljer hela Yanmar-sortimen-
tet pa alla sina anldggningar, men har
huvudfokus pa entreprenadsortimentet
pa anldggningarna i Kungilv, Skovde och
Boras.

- Vi borjade marknadsfora Yanmars
maskiner har i Skovde for tre-fyra ar
sedan och har fatt bra respons, trots att
det &r ett starkt Volvo-faste, sdager Ellinor
Wester, entreprenadsaljare pa Gunnars

Maskiner i Skovde.

— Yanmar star for kvalitet, det ar upp-
skattade maskiner hos entreprendrerna.
Jag ser fram emot att fa visa upp arets
nyheter, bland annat var nya batteridriv-
na hjullastare Yanmar V8, sager hon.

Gunnars Maskiner skoter savil nyfor-
sdljning som service och reparationer av
Yanmar och Kramers maskiner. Foreta-
get har egna verkstiader pa respektive
ort samt faltmekaniker som snabbt kan
hjédlpa kunden dér den befinner sig. Alla
anldggningar har dessutom maskiner
tillgdngliga for forsdljning.

- Vi lagerfor de vanligaste reservdelar-
na och skulle det vara sa at mekanikerna
eller vi inom forsdljning behover hjélp
med nagot ar Wiklunds aldrig langre an
ett samtal bort, sdger Ellinor Wester.

Samarbetet med Wiklund Trading
striacker sig langt tillbaka i tiden och
startade pa anlaggningen i Kungilv. Med
tiden har det utokats till alla sju anldgg-
ningarna.

— Jag tror pa 2024. Vi har efterfragan
pa bade hjullastare och gravmaskiner.
Samarbetet med Wkilund &r jatteviktigt
for oss, sdger Ellinor Wester.

VISSTE DU ATT...

~
N

1600

nya Yanmarmaskiner har
levererats av Wiklund Trading till den
svenska marknaden

()
140

maskiner fran Himoinsa
har levererats i Sverige
sedan 2019
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3
120

olika lander varlden 6ver har fatt
maskiner levererade till sig fran
Wiklund Trading

2

helt nya batteridriva maskiner
fran Kramer kommer introduceras hos
oss under 2024

maskiner fran Kramer har
levererats inom Sverige sedan
Wiklund Trading blev importor

e @

helt nya batterimaskiner
fran Yanmar
kommer under hosten 2024

.

»

e

¢
)
L
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Fler an 140 salda produkter i Sverige

onsa i

ritetsagare | Hirm

ven mellan Himoinsa och

imoinsas produktprogram till-
Hverkas for den europeiska mark-

naden i San Javier, Spanien, dar
aven koncernens huvudkontor ligger.
Himoinsa ags till 70 procent av Yanmar
och resterande av den tidigare agarfa-
miljen. Foretaget grundades 1982 och
koptes av Yanmar 2015.

Yanmar hade da samarbetet med
Himoinsa sedan 2006 da Himoinsa
borjade anvanda Yanmars dieselmoto-
rer i sina generatorer. Himoinsa jobbar
kort och gott med kraftforsorjning till
entreprendrer, industrier, offentliga
verksamheter och liknande. Precis som
for Wiklund Trading ar uthyrnings-
marknaden viktig for Himoinsa, sa
aven i Sverige.

Sedan starten pa samarbetet med
Himoinsa har Wiklund Trading levere-
rat fler 4n 140 enheter pa den svenska
marknaden, trots pandemi och kom-
ponentbrist. Wiklund Trading ser fram
emot att fortsatta utveckla Himoin-
sa-affaren for de svenska kunderna och
sdlja annu fler produkter.

HIVOINSA

HIMOINSA

A YANMAR COMPANY
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KRAMER har ordet

Kramer och Wiklund Trading
summerar ett mangarigt samarbete

ramer-Werke GmbH fran Pful-
Klendorf ar en ledande tillverkare

av kompakta hjullastare, tele-
skopiska hjullastare och teleskop-
lastare tillverkade i Tyskland. Det tra-
ditionella varuméarket Kramer har varit
etablerat pa marknaden i manga ar.
Kramer grundades 1925 som tillverkare
av traktorer och serietillverkningen
av hjullastare med den karakteristiska
fyrhjulsstyrningen startade 1987.

Wiklund Trading International AB
har distribuerat Kramers gula pro-
duktsortiment i Sverige sedan 2010.
Kramer star for sakerhet, hog kvalitet
och utmarkt produktstandard.

Produkten eller varumarket i sig
skulle aldrig klara det ensam — hela
Wiklund-teamet dr de basta mojliga
ambassadorerna i Sverige. De har dven
implementerat dessa viarderingar i sitt
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foretag och i den dagliga verksamheten
med de svenska kunderna.

Vi dr stolta over att vi tillsammans ar
en av marknadsledarna for kompak-

ta hjullastare i Sverige. Med stiandigt
fokus pa produktinnovation har vi
tillsammans med Wiklund Trading
introducerat till exempel de forsta nol-
lutslappsmaskinerna till Sverige.
Kramers produktsortiment som Wik-
lund Trading erbjuder arbetar inom en
mangd olika sektorer - fran kommunal
anvidndning aret runt, till markvard
och tradgardsskotsel — har har Kramer
maskiner som ar kompakta och lédtta
att transportera. F6ljt av snorojning pa
vintern, med korhastigheter upp till 40
km/h, bekvdma uppvarmda och luftkyl-
da hytter for langa kortimmar.

Till bostédder och viagbyggen med tung
belastning och hoga krav pa siker-

het pa plats, till hyresparker dar laga
driftskostnader, bra eftermarknads-
service och hogt andrahandsvarde ar
viktigt.

Vi ar stolta 6ver att ha Wiklund
Trading som en mangarig partner vid
var sida. For Wiklund &r det inte bara
forsaljningen som riaknas utan efter-
marknadsservice spelar ocksa en stor
roll. Wiklund nominerades till Kramer-
priset ”Bésta kundservice ”ar 2022.

Teamet &r alltid tillgdangligt och kun-
den kommer alltid forst. Vi ser fram
emot manga fler ar av ett gott samar-
bete och detta underbara och utmarkta
partnerskap dven pa det personliga

planet.

Stefanie Moog,
chef for internationell
forsdljning, Kramer

Attjobba pd Oar i Stock

nolms skargard kraver maskiner som man verkligen kan

entreprentren Sjoliv lastmaskiner fran Kramer.

tade for 20 ar sedan med att tre

lumparkompisar kopte en ar-
betspram ihop och borjade jobba med
flytbryggor. Ingen av dem hade tidigare
erfarenhet fran bygg eller maskinar-
bete. Tva hade jobbat inom IT, en med
forsaljning.

S joliv Marinentreprenader star-

Det som forenade dem var kirlek till
skdargarden och ett starkt driv att gora
nagot eget. Ju mer Sjoliv visade sig
runtom pa de olika skidrdgardsoarna i
Stockholms skargard, ju fler forfrag-
ningar fick de och nu gillde inte bara
bryggor utan aven avloppsanlagg-
ningar, husgrunder, skogsgallring och
vagunderhall som de boende pa 6arna
ville ha hjdlp med.

- Fran stenkistor till bryggorna var
inte steget sa langt 6ver till avloppsan-
laggningar. Sedan har det bara vuxit
och vuxit. Idag ar vi en totalpartner for
bygg- och anldggning i skargarden, sd-
ger Rikard Beckman, som ansvarar for
Sjoliv Markentreprenader AB, startat
2017 och som idag ar en storre verk-
samhet dn Sjoliv Marin som fortsatt
med bryggorna.

Allteftersom har maskinparken uto-
kats med allt fran en liten Malwa-

gallrare till en mobil betongfabrik pa
pram.

— Vi staller hoga krav pa vara maski-
ner. Dels nér det giller palitlighet och
driftsdkerhet, dels nidr det kommer till
framkomlighet. Det vi fastnade for hos
Kramer ar framforallt fyrhjulsdriften.
Vi hade en annan mindre
lastmaskin fran bor-
jan som vi ofta korde
fast med. Det proble- P
met har vi inte langre p———

sedan vi borjade kopa ‘

Kramer, sdger han.

W
)

- For att samman-
fatta det, stabilitet
och framkomlighet ar
A och O for oss nér vi jobbar i skdrgar-
den, likasa driftsdkerhet. Det &r svart
och tidskravande om en maskin blir
stillastaende eller behover lagas. Dar
tycker jag att Kramer har levererat
valdigt bra, det ar sédllan nagot krangel
med maskinerna.

I Sjolivs maskinpark finns idag atta
stycken lastmaskiner fran Kramer, fran
den minsta 5035 till den storsta 8105,
de flesta anvinds dagligen pa kortare
eller langre uppdrag pa skidrgardsoar-
na. Inga Kamergrauze rattar med van
hand foretagets kramer 5075, som for

Sjiiv

ita pa. Darfor valier skargards-

tillfallet befinner sig pa Stora Tim-
raron, dar en samfillighet anldgger en
ny vag.

—Jag hade ingen tidigare erfarenhet
av att kora lastmaskin nér jag borjade
pa Sjoliv for tre ar sedan. Min pojkvan
jobbade hir, jag foljde med och hjilpte

till nar det behovdes arbetskraft
och sedan dess har jag
blivit kvar har, berdttar hon.

Kramer 5075 beskriver hon

_ som en lattkord maskin som tar

sig fram Gverallt och som man
snabbt lar sig kora.

— Nu vill jag helst inte kora na-
got annat dn Kramer, sdger hon.

SJOLIVS MASKINPARK

Kramer:

5035 (2 st)
5005 (2 st)
5075 (2 st)
5085 (1st]
8085 (1st)
8105 (1st)

Yanmar:
C30R (2st)
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YANMAHS SURTIMENT (I _ Arbetsvikt (kg) | Bredd (mm) Gréavdjup (mm) M Motoreffekt kW/hk
—
= m 103 30-840 1460 ? 77/104
D
= SVISVT 1685 9801170 2470 3 124/168
=
—~ SVITVT 1790 980-1320 2620 3 115/158
=
5 SV1QUT 1970 980-1320 2760 3 135/18.3
_ 2260 1380 2480 3 138/188
_ 2600 1550 2845 3 181/248
_ 1245 8301000 1950 3 93/126
_ 1830 0551280 2310 3 103/14
_ 2405 13801550 2 465 3 146/198
_ 2745 1500 2740 3 16.8/215
m 3975 1550 2820 3 189/253
) ) ) Vi038-6 3845 1740 3350 3 189/25.3
Arhetsvikt (kg) Bredd STD hjul (mm) Hojd STD hjul (mm]) Skopvolym (m?®)
o o
|<_E \70S 5400 1780 2660 0740 \i057-6B 5700 1990 3945 4 34.5/46.9
)
T m 4900 1780 2640 0812 SV60-B 5855 1990 3945 4 34.5/489
]
] —
—) m 5800 1850 9765 1015 \i080-1A 8465 2270 4500 4 415/56.2
—)
I m 7000 1980 2780 1218 _ 8675 2970 4500 4 50/685
m 10025 2320 4640 4 537/73
B110W SV100-2PB 10360 2320 4330 4 537/73
g 8600 2270 4180 4 £14/563
A—‘F‘V YAN”JA:' ‘ [2.1]
X,
e =
e | | V1057-6B
% gl: _ Nyttolast (kg) Kapacitet (m %) Arbetsvikt (kg) | Bredd (mm) | Tippfunktion
;E Arbetsvikt (kg) | Bredd (mm) | Gréavdjup kort/lang (mm) % _ 800 036 665 835 Framéat
: é 7400-8000 2190 3580 /3880 % “ 1150 05 1110 90 3 yigs
()
— 9100-9500 2460 4100/4300 % C30R-3TV 2500 15 2865 1550 Sviviande
—
— 11000-12500 2500 4300/ 4650 B7aW = C50R-3TV 3500 21 6345 2220 Svivlande
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KRAMERS SORTIMENT

e

L

! I_v‘”u\‘

e

Arbetsviktkg | Bredd [mm) M Nyttolast (kg) | Max Iyftthdjd (mm) | Motoreffekt kW/hk
4163

“ 3000 1564 1995 1450 22/31
W 3050/3250 1554 1995 1450 4763 23/32
“ 4200/5.000 1808 1950 2200 5056 45/61
% 2706 4200/5000 1960 1980 2700 5600 55/75
T
— B0 5900/7 250 2285 2310 3000 9330 100/136
TP
< W 7600/8200 2285 2490 3600 320 100/136
o
) 1507 8100/3100 2500 2570 4500 6835 100/136
>~
D ES 8600/9 600 2500 2570 5500 6835 100/136
-
L W 10500/11500 2500 2570 5500 8498 100/136
l_

1890 1250 2170/2020 1200 2680 18,6/25

m Arbetsvikt kg Bredd (mm) M Tipplast (kg) | Lasthdjd (mm) | Motoreffekt kW/hk

— 2140 1250 2170/2020 1420 2680 285/39
[
o—

2645/2 925 1590 2390 1800 2610 34,3/47
—— / /.
[
- 3200/4300 1590 2390 1980 2890 34,3/47
T
|c73 3800 1595 2390 2340 2900 35/48
—J
— 3855/4 160 1600 2170 2800 3010 23/32
L]
c— 4130 1720 2450 3150 2915 35/48
[
C/,3 4800 1720 2480 3700 3090 55/75
LOD
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6-SERIEN (PREMIUM)

6040

9-serien - standard

Kramer b-serien har samma prestanda som 8-serien. Den &r dock
framst framtagen som gardsmaskin, till uthyrare eller dem som
inte sitter hela dagen i sin maskin och inte har behov av lika mycket
utrustning.

8-serien premium

Kramers 8-serie &r for den som 6nskar mycket utrustning. sitter i
maskinen méanga timmar varje dag eller har ett stérre arbetsomrade. 8085'T

[y e gy ey ey e
4.400/5200 1780 2490/2580 3650 3140 55/75
4.400/5200 1780 249072580 3890 3090 56/75
m 4900/5 600 1920 2650/2740 4100 3104 55/75-74/100
5100/5900 1970 269072780 4250 3200 55/75.74/100
W 9850 2500 3060 6100 3520 100/136-115/156
9850 2500 3060 6900 3520 100/136-115/156
3500/4 600 1595 2470 2500 4010 35/48-41/55
4,900/5 600 1780 2600/2660 3300 4520 55/75
5100-5900 1920 2760/2820 3500 4450 55/75-74/100
1170 2500 3060 5500 5185 100/136-115/156
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Fran Billeherga och hela
vagen tiII Samoaoarna

10g frén P
Ien - HTT yder
Samoadarna utanfor Ny

F EX0L ‘ L\L LH‘{ of

En av grundbultarna i Wiklund Tra-
dings verksamhet ar export av framfo-
rallt asfaltslaggare och viltar. Genom
aren har Wiklund Trading salt maski-
ner till nirmare 120 olika lander runt
om i varlden.

Den som ansvarar for dagens export-
verksamhet &dr Niklas Wiklunds son
August Wiklund som jobbat pa foreta-
get i drygt atta ar.

- Till de mer speciella affarerna jag
har gjort hor en asfaltsldaggare till
Mauritius och sa har jag salt den forsta
maskinen till Kina. Krossarna som jag
séalde till USA och Dubai var ocksa lite
speciella. Annars handlar vi fortfarande
mycket med ldanderna i Sydostasien,
sdager August Wiklund.

20 Wiklund Trading jubileumsmagasin 2004-2024

d men aven frén lander | Syd-
Wiklund Trad ' maskir mH ar

Maskiner som efterfragas pa andra si-
dan jorden ar framforallt asfaltslagga-
re, viltar, krossar, elverk, generatorer.
Dessa maskiner &r i regel for dyra for
att kopa nya i manga lander i Sydost-
asien och Afrika till exempel och darfor
ar efterfragat pa begagnat exempelvis
fran Sverige hog i den regionen.

- Pa senare tid har vi dven fatt in en
hel del liftar fran svenska uthyrnings-
foretag, som vi sdljer till lander i Euro-
pa framforallt som Polen, Tyskland och
Holland, fortsatter August.

Alla maskiner som kops in for att
sedan ga pa export gas igenom pa
anldggningen i Billeberga for att sa-
kerstilla att de haller den kvalitet som

maskiner Over hela varlc \JH'\ Just nu

och Huerfrr“

utlovas och fungerar innan de trans-
porteras vidare i virlden. Vid behov
kan de lagas alternativt kan kunden
gora detta sjdlv och kopa maskinen till
ett battre pris.

— Storsta utmaningen just nu ar
att fa tag i begagnade maskiner, séger
August Wiklund.

Han salde sin forsta exportmaskin
redan under en langre praktik pa
Wiklund Trading i gymnasiet och har
jobbat med maskinexport sedan dess.

- Framforallt tycker jag att det ar kul
med ménniskorna. Men sa klart dven
maskiner. Jag dr ju uppvuxen i detta.

Hur manga sprak talar du?

- Mycket bra engelska och dven en hel
del tyska. Det brukar racka, det finns
ju bra digitala Gversattningsappar nu
ocksa. Men spanska hade varit bra att
kunna ocksa.

HUNDRATALS &
reservde\ar IEl

Widund Trading hr eservgel
Bileberga och Enkip

Sa klart finns dven de vanligaste re-
servdelarna till pabyggnadsutrustning
fran bland annat Engcon och Steelwrist
pa hyllan.

— Sjalvklart kan vi hjélpa till med
reservdelar dven till andra maskin-
mirken och redskap. Ar det nagot du
eftersoker som vi inte har pa lager sa
har vi snabb tillgang till reservdelar
fran leverantorernas centrallager i
Tyskland, sdger reservdelsansvarig
Johan Schrewelius.

RESERVDELAR

Wiklund Trading har reservdelslager bade i Billeberga och Enkdping.

VISSTE DU ATT...

o
2017 * k& W

kom den forsta hjulgravaren Wiklund Trading har vunnit flera priser
fran Yanmar till Sverige for basta service och eftermarknad fran
bade Yanmar och Kramer

2000+

begagnade vibroplattor
har salts genom aren

214

miljoner omsatte
Wiklund Trading International
under 2022

foretagets forsta anstéllda,
Henrik Persson,
fortfarande arbetar kvar

asfaltslaggare har salts till Samoa-
Oarna, vilket dr den langsta strackan

Wiklund skeppat en maskin
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SERVICE & EFTERMARKNAD
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ervice och nyutrustning
| Billeberga och Enkoping

Oen 1056 kvadratmeter stora verksts
Billeberga ar

1den
verksamheten. Har
a maskiner fran Yanmar

Wiklund Trading har tva egna ser-
viceverkstader, den storsta finns vid
huvudkontoret i Billeberga dar flertalet
av alla maskiner som salts i Sverige
utrustas innan leverans. Beroende pa
hur mycket extrautrustning kunden
har valt kan det ligga ett par veckors
jobb bakom varje maskin.

I verkstaden sker forstas dven ed-
vanlig service- och reparationsjobb.
Wiklund Trading atar sig inte bara
servicejobb av maskiner fran de egna
varumérkena utan kan erbjuda profes-
sionell fullskalig service och reparation
av alla slags entreprenad- och vigma-
skiner. Fran verkstaden i Billeberga
utgar dven filtmekanikerna. De hjdlper
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kunden direkt ute pa arbetsplatsen
med alla typer av reparationer och
servicejobb.

Verkstaden i Enkoping ar pa 550
kvadratmeter och servar kunderna i
Malardalsomradet. Aven hir finns ett
antal servicebussar som star redo nar
de behovs och ett reservdelslager med
de vanligaste delarna till bade de ma-
skiner som Wiklunds sadljer men ocksa
till de vanligaste redskapen och tillbe-
horen, som Engcon och Steelwrist.

Forutom de egna verkstdderna har
Wiklunds ett valutbyggt natverk av ser-
viceparters over hela landet for att ge
snabb och nira service till alla kunder.
Eftermarknad star hogt pa agendan och
genom aren har Wiklund Trading fatt
flera utmaérkelser for sitt eftermark-
nadsarbete.

- Vi ser det som ett klart godkant
betyg nar du som kund fortsatter att

anvinda dig av oss, oavsett om det ar
kop av reservdelar, maskiner, service
eller reparationer.

- Vi anser att eftermarknadsarbetet
ar en vildigt viktig del av var verk-
samhet och att du som kund alltid ar i
fokus. Snabb, men framforallt ratt hjalp
har du som kund ratt till fran var sida.

NYHETER 2024

Popular batterimaskin i ny utgava

KRAMER 5065-E

r varen lans amers nya h

Wiklund Trading bjod pa en smygtitt
av maskinen redan pa Entreprenad
Live i GOteborg i hostas, dar manga
passade pa att klimma och kdnna pa
den nya skonheten.

Kramer 5065e ersitter modellen
5055e som funnits pa marknaden énda
sedan 2016. Nytt pa 5065e &r bland
annat ny batteriteknik som ger langre
drifttid samtidigt som batteriet tar

mindre plats. Batteriet ar ett 96V liti-
um-jon-batteri pa 37 kWh som laddar
upp till 80 procent av full kapacitet pa
under tre timmar.

Maskinen har inbyggd snabbladdare
och kan dven laddas med universallad-
dare. Maskinen klarar en arbetsdag pa
en laddning och passar for entreprend-
rer inom bygg och anldaggning, uthyrare
och kommuner.

KRAMER 1445-E

Forst ut pa el

Kramer 1445e ir tillverkarens forsta
batteridrivna teleskoplastare. Den har
samma typ av batteri som 5065e, inbyggd
snabbladdare och kan laddas med univer-
salladdare. Maskinens lyfthéjd ar drygt
4,3 meter.

Aven Yanmar far batteri

YANMAR V7/V8

Yanmar lanserar under aret en ny 4,5 tons
midjestyrd hjullastare, V7. Samma maskin
kommer &ven att presenteras i en batte-
riversion och far da modellbeteckningen
Yanmar V8.

Yanmar utlovar fler batterielektriska
nyheter under 2024 - en batteridriven 1,8
tons minigravare samt en batteridriven
sjalvlastande minidumper. °
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